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"Vi vill nominera Handlar’'n
Bremerlyckan i Kalmar som
drivs av Roland Krans och
Mattias Nelson. Den dr en
mycket bra kvartersbutik och ett
foredéme for alla vara butiker
som ligger i denna typ av Ildgen.
Roland och Mattias utgar alltid
frdn sina kunder och har med
stort engagemang utvecklat

en modern ndrbutik. Genom

ett stort intresse for trender
och mod att prova nya idéer dr
butiken dven ett foredéome for
branschen.”

Dir har ni upprinnelsen till att denna
Handlar’n-butik blev en av de nomi-
nerade till Convenience Retail Awards.
2014 blev den utsedd till drets basta
butik i egen kedja och rubriken har vi
tagit direkt frin dess Facebook-sida.
Virt eget besok i sammanfoll olyckligt-
vis med att varken Roland eller Mattias
var pi plats. Men vi blev mottagna av
anstillde Johan som jobbat dir ett ér
och som dessutom bor i samma hus!

Stamkunderna dr det viktigaste hir kan
man snabbt konstatera. Bremerlyckan ar
ett adldre omrade i utkanten av Kalmars
centrum. Johan beskriver det som ett
”familjekvarter” och siger att det finns
bade seniorer, familjer och studenter
har. Konkurrensen ar tuff med flera

En idyllisk butik som dock lever under samma tuffa konkurrensforhillanden som de
flesta andra sma kvartersbutiker. En egen nisch har darfor varit en framgangsfaktor.

stora livsmedelsbutiker i nirheten. Alltsi
miéste man satsa pa service och pa det
dar lilla extra. Till exempel nirprodu-
cerade varor av olika slag; kroppkakor,
isterband, 6lindskt lammkott, gronsa-
ker, honung och knickebréd.

Roland och Mattias har kint var-
andra sedan var smi. De hade bada
branscherfarenhet nir de startade
butiken tillsammans fér sju dr sedan

for att de helt enkelt ville géra nagot
tillsammans. I vinnarmotiveringen frin
2014 beskrivs Bremerlyckan som en
god representant for kedjan och vildigt
kundmedveten.

Att det gar sa bra beror nog myck-
et pa de har kompanjonernas brin-
nande intresse for sitt yrke. Pi att
de presenterar sin butik pa ett bra
satt, sticker ut och har ratt kansla for

branschen.

Det ar latt att beskriva butiken
som mysig eftersom den har gam-
maldags kansla i sig med valv och
olika "prang”. Naturligt tack vare
att det ar en gammal butikslokal.
Men ocksa for att dgarna konsekvent
bestdmt sig for att bygga upp den
just sa. Ytan ar 140 kvadrat och den
andas en helhet, en rod trad, dar
varorna exponeras pa ett trevligt
och lite annorlunda satt.

Den har tva stora skyltfonster i
markplan utdt gatan och dessa
anvands verkligen till lockande och
fina exponeringar.

Allra viktigast 4r dock service och
kundbemétande.

Ratta kidnslan

- Receptet dr att man har ritta kinslan
och ett brinnande intresse, hinger med i
trender och r villig att utveckla butiken
hela tiden, siger Roland och Mattias
som ocksd satsat pa kaffe, mackor och
fardigritter.

- Det har varit en bra 6kning pd det
omradet, siger de och tittar si vinligt
péa undertecknad och alla kunder som
gir in och ut — fran en jittestor poster
pa viggen!

For ovrigt later vi bilderna tala och
sdger grattis till alla stamkunder som har
en sd trevlig butik att handla i.

Triss i hutiker och pa gang med nya idéer

Detta var tredje aret i rad som
Karin och Villy Nilsson var
nominerade till Covenience
Retail Awards. Och det med
tre olika butiker, tillkomna
efter hand. Som om inte det idr
imponerande nog haller de nu
pa och projekterar for ytterli-
gare verksamheter i Bromoélla
dar tva av deras tre enheter ir
belagna.

De bor i Bromélla och dir fanns
ocksid deras forsta spel- och tobaksbu-
tik som stingdes forra sommaren. For
nédgra ar sedan 6ppnade de en ny storre
Direkten i Olofstrém, en butik som haft
en mycket fin utveckling och som blev
Arets Direktenbutik fér tva dr sedan.

Forra aret satsade de rejilt med en
dnnu storre butik, som ocksd inklu-
derade en restaurang, i den nybyggda
arenan i Bromolla. I samband med den
etableringen bestimde de sig for att sla
igen den forsta butiken si att de inte
skulle konkurrera med sig sjilva.

- Vi var helt 6vertygade om att vi
skulle kunna ha spel i arenabutiken. S
blev det nu inte och vi ser det som ett
stort svek frin Svenska Spels sida, siger
Villy och Karin som dock inte ér vare sig
passiva eller langsinta.

L

Ett verkligt stravsamt par. Karin och Villy Nilsson driver tre Direkten-butiker i grans-
landet Skane-Blekinge. Dessutom har de nagot nytt i kikaren.

- Hir gillde det i stillet att reda ut
situationen for var egen och kundernas
skull.

Sagt och gjort. Egentligen var det ju
synd att den lilla butiken inte fanns kvar.
Men det dék upp nagot som var dnnu
bittre. Nimligen en centralt beligen
modebutik som skulle sld igen, med
anslutning till en mindre galleria.

- Lidget dr bista tinkbara med
Systembolaget mitt emot och hir finns
stora fina skyltfénster. Butiken dr sd stor
att vi kan satsa mycket pa 16sgodis sam-

tidigt som vi har en rejil spelavdelning
med snygga loungemdobler och gott om
plats for allt det 6vriga.

Butiken togs 6ver 31 augusti och
nyoppnade 1 oktober. Arenabutiken
finns kvar men dr bara 6ppen nir det dr
evenemang i eller vid arenan. Vilket det
ir cirka en ging i veckan.

- Det 16nar sig dnnu sd linge men vi
far se hur det blir framéver.

P4 tal om framover sd har det dykt
upp nya idéer och méjligheter f6r paret
Nilsson. Villy visar och berittar.

- Restaurangen hir intill 4r till salu. Vi
vill képa den och etablera ett hambur-
gerstille. Kontakt har tagit med en av de
stora kedjorna. Pa andra sidan finns en
stor samlingslokal som vi vill anvinda
till event, catering med mera. Detta
skulle gora hela huset och citykirnan
mer levande. Det bista av allt dr att vi
diskuterar samarbete med Filmpalatset
i samma hus. For Ovrigt landets mest

prisade biograf.

Superentreprenor

Villy Nilsson ir en superentreprenor
och har fingrar med i det mesta som
pigar inom handel och féretagande i
trakten. Han ordnar marknader och
mdssor samtidigt som han tillsammans
med sin fru driver tre Direktenbutiker
med allt vad det innebir. Man kan lugnt
sdga att han inte ligger pa latsidan.

Det gor knappast Karin heller, spe-
ciellt inte med tanke pa att paret har
sex barn.

- Vi far hit och dit men har bra ord-
ning pi vira rutiner, siger hon och
berittar att Villy dr i Olofstrom tidigt pa
morgnarna och kommer till Gallerian-
butiken vid 9.

- Jag limnar barnen och aker till
Olofstrém nir jag inte ska vara i
Arenabutiken.
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